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TA ¢π∂£¡H §√°π™∆π∫A ¶ƒ√∆À¶A

™∆ON E§§HNIKO ∆ƒ∞¶∂∑π∫√ Ãøƒ√

™∆∞£∏ ¶∂∆ƒO¶OY§OÀ
∂›ÎÔ˘ÚÔ˘ OÚÎˆÙÔ‡ ∂ÏÂÁÎÙ‹

M¤ÏÔ˘˜ ÙÔ˘ ∆Ú·Â˙ÈÎÔ‡ ÙÔÌ¤· ÙË˜ Ernst and Young

∂
›Ó·È Ï¤ÔÓ Û¯Â‰fiÓ ‚¤‚·ÈÔ fiÙÈ Ù· ¢ÈÂıÓ‹ §Ô-
ÁÈÛÙÈÎ¿ ¶ÚfiÙ˘· (¢§¶) ı· ÂÊ·ÚÌÔÛÙÔ‡Ó
ÛÙÈ˜ ÂÈÛËÁÌ¤ÓÂ˜ ÂÙ·ÈÚÂ›Â˜ ÙˆÓ ¯ˆÚÒÓ ÌÂÏÒÓ
ÙË˜ ∂˘Úˆ·˚Î‹˜ EÓˆÛË˜ ·fi ÙÔ 2005. ™ÙË

¯ÒÚ· Ì·˜ ÙÔ ÚfiÛÊ·ÙÔ ÓÔÌÔÛ¯¤‰ÈÔ ÂÚ› ·Ó¿Ù˘ÍË˜
ÙË˜ ÂÈ¯ÂÈÚËÌ·ÙÈÎfiÙËÙ·˜ ÙÔ˘ ÀÔ˘ÚÁÂ›Ô˘ √ÈÎÔÓÔ-
Ì›·˜ Î·È OÈÎÔÓÔÌÈÎÒÓ (·Ú¿ Î¿ÔÈÂ˜ ·Û¿ÊÂÈÂ˜ Î·È
ÁÂÓÈÎfiÙËÙÂ˜ ÚÔ˜ ‰ÈÂ˘ÎÚ›ÓÈÛË) ÚÔ‚Ï¤ÂÈ ÚËÙ¿ ÙËÓ
˘Ô¯ÚÂˆÙÈÎ‹ ÂÊ·ÚÌÔÁ‹ ÙˆÓ ¢§¶ ÙÔ˘Ï¿¯ÈÛÙÔÓ ·fi
ÙÈ˜ ÂÈÛËÁÌ¤ÓÂ˜ ÂÙ·ÈÚÂ›Â˜  ·fi ÙÔ 2003.

OÛÔÓ ·ÊÔÚ¿ ÙÔÓ ÂÏÏËÓÈÎfi ÙÚ·Â˙ÈÎfi ¯ÒÚÔ, Ù·
ı¤Ì·Ù· Û¯ÂÙÈÎ¿ ÌÂ ÙËÓ ÂÊ·ÚÌÔÁ‹ ÙˆÓ ¢§¶ Â›¯·Ó
·Ú¯›ÛÂÈ Ó· Û˘˙ËÙÔ‡ÓÙ·È ·ÚÎÂÙ¿ ÓˆÚ›ÙÂÚ·, ‰Â‰ÔÌ¤-
ÓË˜ ÙË˜ Â˘·ÈÛıËÛ›·˜ Î·È ÙÔ˘ ·˘ÍËÌ¤ÓÔ˘ ÂÓ‰È·Ê¤-
ÚÔÓÙÔ˜ ÙˆÓ ÛÙÂÏÂ¯ÒÓ ÙˆÓ ÂÏÏËÓÈÎÒÓ ÙÚ·Â˙ÒÓ.

¶Ú¿ÁÌ·ÙÈ Û¯Â‰fiÓ fiÏÂ˜ ÔÈ ÂÏÏËÓÈÎ¤˜ ÙÚ¿Â˙Â˜,
Â›ÙÂ Â›ÛËÌ· Â›ÙÂ ÁÈ· ÛÎÔÔ‡˜ ÌfiÓÔ ÂÛˆÙÂÚÈÎ‹˜
ÏËÚÔÊfiÚËÛË˜, Û˘ÓÙ¿ÛÛÔ˘Ó ÔÈÎÔÓÔÌÈÎ¤˜ Î·Ù·ÛÙ¿-
ÛÂÈ˜ Û‡ÌÊˆÓ· ÌÂ Ù· ¢§¶ Â‰Ò Î·È ·ÚÎÂÙ¿ ¯ÚfiÓÈ·,
ÂÓÒ ¤¯Ô˘Ó ‹‰Ë ·Ó·Ù‡ÍÂÈ ÙÌ‹Ì·Ù· ÌÂ Î‡ÚÈ· ‰Ú·-
ÛÙËÚÈfiÙËÙ¿ ÙÔ˘˜ ÙË ÏÔÁÈÛÙÈÎ‹ Î·È ¯ÚËÌ·ÙÔÔÈÎÔÓÔ-
ÌÈÎ‹ ÂÊ·ÚÌÔÁ‹ ÙˆÓ ¢§¶.

∂ÎÂ›ÓÔ Ô˘ ›Ûˆ˜ ‰ÂÓ Â›Ó·È Â˘Ú‡ÙÂÚ· ÁÓˆÛÙfi Â›-
Ó·È ÙÔ fiÛÔ ̆ Â‡ı˘ÓË Î·È ‰‡ÛÎÔÏË ÂÚÁ·Û›· ·ÔÙÂ-
ÏÂ› Ë ‰È·‰ÈÎ·Û›· ÌÂÙ·ÙÚÔ‹˜ Î·È ·Ú·ÎÔÏÔ‡ıËÛË˜
ÙˆÓ ÂÏÏËÓÈÎÒÓ ÔÈÎÔÓÔÌÈÎÒÓ Î·Ù·ÛÙ¿ÛÂˆÓ ·fi Ù·
ÂÏÏËÓÈÎ¿ ÚfiÙ˘· ÛÙ·  ¢§¶, È‰È·›ÙÂÚ· fiÙ·Ó Ù· ÌÂ-
Á¤ıË ÙË˜ ÙÚ¿Â˙·˜ Â›Ó·È ÌÂÁ¿Ï· Î·È fiÙ·Ó ˘¿Ú¯ÂÈ
ÙÂÚ¿ÛÙÈ· ÁÎ¿Ì· ÚÔ˚fiÓÙˆÓ Î·È Û˘Ó·ÏÏ·ÁÒÓ.

¶Ú·ÁÌ·ÙÈÎ¿ Ë ·Ó·ÌfiÚÊˆÛË Î·È Â·Ó·Û‡ÓÙ·ÍË
ÙˆÓ ÂÏÏËÓÈÎÒÓ ÔÈÎÔÓÔÌÈÎÒÓ Î·Ù·ÛÙ¿ÛÂˆÓ Û‡ÌÊˆ-

Ó· ÌÂ Ù·  ¢§¶ Â›Ó·È Ì›· Â›ÔÓË, ÛÔ‚·Ú‹ Î·È ÂÓ‰Â-
ÏÂ¯‹˜ ÂÚÁ·Û›·, Ë ÔÔ›· Ú¤ÂÈ Ó· Á›ÓÂÙ·È ÔÏ‡
ÚÔÛÂÎÙÈÎ¿, ‰ÈfiÙÈ, ·Ó  Ù· ¢§¶ ‰ÂÓ ÂÊ·ÚÌÔÛÙÔ‡Ó
ÛˆÛÙ¿, ÙfiÙÂ ÙÔ Úfi‚ÏËÌ· ÙË˜ ·ÍÈÔÈÛÙ›·˜ ÙˆÓ ÔÈÎÔ-
ÓÔÌÈÎÒÓ Î·Ù·ÛÙ¿ÛÂˆÓ ı· Û˘ÓÂ¯›ÛÂÈ Ó· ˘¿Ú¯ÂÈ.
∂Î Ì¤ÚÔ˘˜ ÙˆÓ ÙÚ·Â˙ÒÓ ··ÈÙÂ›Ù·È ÔÏ‡ Î·Ï‹
ÁÓÒÛË ÙfiÛÔ ÙˆÓ ¢§¶ Î·È ÙˆÓ ÂÚÌËÓÂ˘ÙÈÎÒÓ ÙÔ˘˜
(SICs) fiÛÔ Î·È ÙˆÓ ÂÏÏËÓÈÎÒÓ ÏÔÁÈÛÙÈÎÒÓ ·Ú¯ÒÓ,
¿ÚÈÛÙË ÏÔÁÈÛÙÈÎ‹ Î·È ¯ÚËÌ·ÙÔÔÈÎÔÓÔÌÈÎ‹ ÂÍÔÈÎÂ›-
ˆÛË ÌÂ ÙÈ˜ ÙÚ·Â˙ÈÎ¤˜ È‰È·ÈÙÂÚfiÙËÙÂ˜ (ÔÈ ÔÔ›Â˜ Â›-
Ó·È ·ÚÎÂÙ¤˜ Î·È ÔÏ‡ÏÔÎÂ˜),  ÛˆÛÙfi˜ Û˘ÓÙÔÓÈ-
ÛÌfi˜,  È‰È·ÈÙ¤Úˆ˜ ÌÂ ÙÔ MIS Î·È ÙË ÌË¯·ÓÔÁÚ¿ÊËÛË,
Î·ıÒ˜ Î·È ÌÂ fiÏ· Ù· ÙÌ‹Ì·Ù· ÙË˜ ÙÚ¿Â˙·˜  Ô˘
·Ú¿ÁÔ˘Ó ÙËÓ ÚˆÙÔÁÂÓ‹ ÏËÚÔÊÔÚ›· Ô˘ ı· ·ÎÔ-
ÏÔ˘ı‹ÛÂÈ ÌÂÙ¤ÂÈÙ· ÙË ÏÔÁÈÛÙÈÎ‹ Ô‰fi, Ë ÔÔ›· Â›Ó·È
‰È·ÊÔÚÂÙÈÎ‹ ÌÂ Ù· ÎÚÈÙ‹ÚÈ· ÙˆÓ ¢§¶ ÛÂ Û¯¤ÛË ÌÂ
·˘Ù¿ ÙˆÓ ÂÏÏËÓÈÎÒÓ ÚÔÙ‡ˆÓ (∂§¶).

∏ ÛˆÛÙ‹ Î·È ÔÈÔÙÈÎ‹ ÂÊ·ÚÌÔÁ‹ ÙˆÓ ¢§¶ Â›Ó·È
ÏÔÈfiÓ Ë ÚÔ¸fiıÂÛË Î·È ÙÔ ˙ËÙÔ‡ÌÂÓÔ ÁÈ· ÙËÓ ÂÈ-
Ù˘¯›·. ¢¤ÔÓ Ó· ÛËÌÂÈˆıÂ› fiÙÈ Ë EÓˆÛË ∂ÏÏËÓÈÎÒÓ
∆Ú·Â˙ÒÓ Â›Ó·È Ô ÌfiÓÔ˜ ÊÔÚ¤·˜ ÛÙËÓ ∂ÏÏ¿‰· Ô˘
¤¯ÂÈ ·Ú¯›ÛÂÈ Ó· ÌÂÏÂÙ¿ ÙÈ˜ ÂÈÙÒÛÂÈ˜, Ù· ÚÔ‚Ï‹Ì·-
Ù· Î·È ÙÈ˜ ÚÔÙÂÈÓfiÌÂÓÂ˜ Ï‡ÛÂÈ˜ Ô˘ Û¯ÂÙ›˙ÔÓÙ·È ÌÂ
ÙËÓ ÂÊ·ÚÌÔÁ‹ ÙˆÓ ¢§¶ ·fi ÙÈ˜ ÂÏÏËÓÈÎ¤˜ ÙÚ¿Â˙Â˜.

∏ ÏËÚÔÊfiÚËÛË Ô˘ ‰›ÓÔ˘Ó ÔÈ ÔÈÎÔÓÔÌÈÎ¤˜ Î·-
Ù·ÛÙ¿ÛÂÈ˜ ÙˆÓ ÙÚ·Â˙ÒÓ ÔÈ ÔÔ›Â˜ Â›Ó·È Û˘ÓÙ·ÁÌ¤-
ÓÂ˜ Û‡ÌÊˆÓ· ÌÂ Ù· ¢§¶, ·ÔÙÂÏÂ› ÂÍ·ÈÚÂÙÈÎ¿ ÔÏ‡-
ÙÈÌÔ ÂÚÁ·ÏÂ›Ô ÁÈ· ÙÈ˜ ‰ÈÔÈÎ‹ÛÂÈ˜ ÙˆÓ ÙÚ·Â˙ÒÓ, ÙÔ˘˜
ıÂÛÌÈÎÔ‡˜ ÂÂÓ‰˘Ù¤˜, ÙÔ˘˜ ÔÈÎÔÓÔÌÈÎÔ‡˜ ·Ó·Ï˘Ù¤˜,
ÙÈ˜ ÂÔÙÈÎ¤˜ ·Ú¯¤˜ Î·È ÁÈ· ·ÚÎÂÙÔ‡˜ ¿ÏÏÔ˘˜ ·Ú¿-
ÁÔÓÙÂ˜ ÙÔ˘ ‰ÈÂıÓÔ‡˜ ̄ ÚËÌ·ÙÔÈÛÙˆÙÈÎÔ‡ ̄ ÒÚÔ˘. 
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¶ÔÈÂ˜ Â›Ó·È fiÌˆ˜ ÂÎÂ›ÓÂ˜ ÔÈ ÂÚÈÔ¯¤˜ Ô˘ ·ÏÏ¿-
˙Ô˘Ó ÛËÌ·ÓÙÈÎ¿ ÙË ¯ÚËÌ·ÙÔÔÈÎÔÓÔÌÈÎ‹ ÂÈÎfiÓ· ÙˆÓ
ÙÚ·Â˙ÒÓ fiÙ·Ó ÂÊ·ÚÌÔÛÙÔ‡Ó Ù· ¢§¶ ·ÓÙ› ÙˆÓ ÂÏ-
ÏËÓÈÎÒÓ ÏÔÁÈÛÙÈÎÒÓ ÚÔÙ‡ˆÓ (∂§¶);

∞˜ ‰Ô‡ÌÂ ÂÈÁÚ·ÌÌ·ÙÈÎ¿ Î·È ·ÏÔÔÈËÌ¤Ó· ÁÈ·
ÙÔ˘˜ ÛÎÔÔ‡˜ ÌfiÓÔ ÙÔ˘ ·ÚfiÓÙÔ˜ ¿ÚıÚÔ˘, ÔÈÂ˜ Â›-
Ó·È ÔÈ ÛËÌ·ÓÙÈÎfiÙÂÚÂ˜ ‰È·ÊÔÚ¤˜ ÛÂ Î¿ÔÈÂ˜ ÂÚÈÔ-
¯¤˜ ÙˆÓ ÔÈÎÔÓÔÌÈÎÒÓ Î·Ù·ÛÙ¿ÛÂˆÓ ÙˆÓ ÙÚ·Â˙ÒÓ: 

∆· ‰¿ÓÂÈ· ıÂˆÚÔ‡ÓÙ·È ̄ ÚËÌ·ÙÔÔÈÎÔÓÔÌÈÎ¿ ÛÙÔÈ¯Â›·
(financial assets) Î·È ‰È·ÎÚ›ÓÔÓÙ·È:
·) ÛÂ ‰¿ÓÂÈ· Ô˘ ¤¯Ô˘Ó ÚˆÙ·Ú¯ÈÎ¿ ‰ÔıÂ› ·fi ÙËÓ
ÙÚ¿Â˙· (originated loans)
‚) ÛÂ ‰¿ÓÂÈ· Ô‡ ¤¯Ô˘Ó ·ÁÔÚ·ÛÙÂ› ·fi ¿ÏÏÔ˘˜ Úˆ-
Ù·Ú¯ÈÎÔ‡˜ ÂÎ‰fiÙÂ˜ (loans acquired). 
∆· ‰¿ÓÂÈ· Ô˘ ¤¯ÂÈ ‰ÒÛÂÈ ÚˆÙÔÁÂÓÒ˜ Ë ÙÚ¿Â˙·
Ú¤ÂÈ Ó· ÂÌÊ·Ó›˙ÔÓÙ·È ÛÙËÓ Î·ı·Ú‹ ·Ó·fiÛ‚ÂÛÙË
·Í›· ÙÔ˘˜.
∆· ·ÁÔÚ·Ûı¤ÓÙ· ‰¿ÓÂÈ· Ú¤ÂÈ Ó· Ù·ÍÈÓÔÌËıÔ‡Ó Â›-
ÙÂ ˆ˜ ÂÌÔÚÈÎ¿, ‰È·ÎÚ·ÙÔ‡ÌÂÓ· Ì¤¯ÚÈ ÙË Ï‹ÍË Â›ÙÂ
‰È·ı¤ÛÈÌ· ÚÔ˜ ÒÏËÛË.
√È ÚÔ‚Ï¤„ÂÈ˜ ÁÈ· ÂÈÛÊ·ÏÂ›˜ ÂÏ¿ÙÂ˜ Ú¤ÂÈ Ó·
Û¯ËÌ·Ù›˙ÔÓÙ·È Î·È Ó· ÙÂÎÌËÚÈÒÓÔÓÙ·È ÂÍÂÈ‰ÈÎÂ˘Ì¤Ó·
(specific), ÂÓÒ Î¿ÔÈ· ÁÂÓÈÎ‹ Úfi‚ÏÂ„Ë (general)
ÁÈ· ÂÓ‰Â¯fiÌÂÓÂ˜ ÂÈÛÊ¿ÏÂÈÂ˜ ·fi ‰¿ÓÂÈ· Ú¤ÂÈ Ó·
ÙÂÎÌËÚÈÒÓÂÙ·È Â·ÚÎÒ˜. ¶Ú¤ÂÈ Â›ÛË˜ Ó· Á›ÓÂÙ·È
ÚÔÛ‰ÈÔÚÈÛÌfi˜ ÙË˜ ÂÈÛÚ¿ÍÈÌË˜ ·Í›·˜ ÙÔ˘˜ ÌÂ ÚÔÂ-
ÍfiÊÏËÛË ÌÂÏÏÔÓÙÈÎÒÓ ÚÔÒÓ ( impairment test).

∆· ¯ÚÂfiÁÚ·Ê· (Ù›ÙÏÔÈ Î·È ÌÂÙÔ¯¤˜) Ú¤ÂÈ Ó· Ï¿-
‚Ô˘Ó ÚÔÛ‰ÈÔÚÈÛÌfi (designation), Ô ÔÔ›Ô˜  Ú¤ÂÈ
Ó· ‚·Û›˙ÂÙ·È ÚˆÙ·Ú¯ÈÎ¿ ÛÙËÓ ÚfiıÂÛË (intention)
·ÁÔÚ¿˜ Î·È Ó· ÙÂÎÌËÚÈÒÓÂÙ·È ÌÂ ‚¿ÛË ÙË ÌÂÙ·ÁÂÓ¤-
ÛÙÂÚË Ú·ÁÌ·ÙÈÎ‹ ¯Ú‹ÛË ·˘ÙÒÓ ÙˆÓ ÛÙÔÈ¯Â›ˆÓ. √È
Î·ÙËÁÔÚ›Â˜ ÙˆÓ ̄ ·ÚÙÔÊ˘Ï·Î›ˆÓ Â›Ó·È ÔÈ ÂÍ‹˜:
∂ÌÔÚÈÎ¿ (trading): ∞ÔÙÈÌÒÓÙ·È ÛÙËÓ Â‡ÏÔÁË ·Í›·
ÙÔ˘˜ (fair value) Î·È Ë ÌÂÙ·‚ÔÏ‹ ÙË˜ ·Í›·˜ ÙÔ˘˜ ÌÂÙ·-
Ê¤ÚÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù· ̄ Ú‹ÛË˜.
¢È·ÎÚ·ÙÔ‡ÌÂÓ· ¤ˆ˜ ÙË Ï‹ÍË (held to maturity): ∞ÔÙÈ-
ÌÒÓÙ·È ÛÙÔ ·Ó·fiÛ‚ÂÛÙÔ ÎfiÛÙÔ˜ ÎÙ‹ÛË˜.
¢È·ı¤ÛÈÌ· ÁÈ· ÒÏËÛË (available for sale ):∂›Ó·È fiÛ·

T· ‰¿ÓÂÈ· ÂÌÊ·Ó›˙ÔÓÙ·È ÛÙÔÓ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌfi ÌÂ ÙÔ
˘fiÏÔÈÔ ÙË˜ ··›ÙËÛË˜, ÂÓÒ Ë Úfi‚ÏÂ„Ë ÁÈ· ÂÈ-
ÛÊ·ÏÂ›˜ ··ÈÙ‹ÛÂÈ˜ ÂÌÊ·Ó›˙ÂÙ·È ·Ê·ÈÚÂÙÈÎ¿ ÙÔ˘
Û˘ÓfiÏÔ˘ ÙˆÓ ··ÈÙ‹ÛÂˆÓ.
ÀÔÏÔÁ›˙ÔÓÙ·È ‰Â‰Ô˘ÏÂ˘Ì¤ÓÔÈ ÙfiÎÔÈ Î·È ÎÂÊ·Ï·È-
ÔÔÈÔ‡ÓÙ·È fiÙ·Ó Â›Ó·È ··ÈÙËÙÔ›.
√ ¡.2190 ÔÌÈÏÂ› ÂÚ› ‰ÈÂÓ¤ÚÁÂÈ·˜ ÚÔ‚Ï¤„ÂˆÓ ÁÂ-
ÓÈÎÒÓ ‹ Î·È ÂÈ‰ÈÎÒÓ ÁÈ· ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘˜ ÂÈÛÊ·ÏÒÓ
··ÈÙ‹ÛÂˆÓ.
°È· fiÛ· ‰¿ÓÂÈ· ‰ÂÓ ˘¿ÚÍÂÈ ·ÔÏËÚˆÌ‹  ÙfiÎˆÓ
ÂÓÙfi˜ 6 ÌËÓÒÓ, ÙfiÙÂ ·‡ÂÈ Ô ÂÎÙÔÎÈÛÌfi˜ Î·È ÔÈ ÙfiÎÔÈ
·Ú·ÎÔÏÔ˘ıÔ‡ÓÙ·È ÛÂ ÏÔÁ·ÚÈ·ÛÌfi Ù¿ÍÂˆ˜.

∆· ¯ÚÂfiÁÚ·Ê· ÂÌÊ·Ó›˙ÔÓÙ·È ÛÙÔÓ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌfi ÛÙÈ˜
ÂÍ‹˜ Î·ÙËÁÔÚ›Â˜:
ñ ∆›ÙÏÔÈ ‰ÂÎÙÔ› ÁÈ· Â·Ó·¯ÚËÌ·ÙÔ‰fiÙËÛË ·fi ÙËÓ
∫ÂÓÙÚÈÎ‹ ÙÚ¿Â˙·
ñ ™˘ÌÌÂÙÔ¯¤˜ (ÁÈ· fiÛÂ˜ ̆ ¿Ú¯ÂÈ ÂÏ¿¯ÈÛÙÔ ÔÛÔÛÙfi
Û˘ÌÌÂÙÔ¯‹˜ 10% Î·È ÚfiıÂÛË ‰È·ÚÎÔ‡˜ Î·ÙÔ¯‹˜)
ñ ÃÚÂfiÁÚ·Ê· (fiÏÂ˜ ÔÈ ̆ fiÏÔÈÂ˜ ÌÂÙÔ¯¤˜ Î·È Ù›ÙÏÔÈ).
OÏ· Ù· ·ÓˆÙ¤Úˆ ¯ÚÂfiÁÚ·Ê· ·ÔÙÈÌÒÓÙ·È ÛÙË Û˘-
ÓÔÏÈÎ¿ ̄ ·ÌËÏfiÙÂÚË ÙÈÌ‹ ÌÂÙ·Í‡ ÎÙ‹ÛË˜ Î·È ÙÚ¤¯Ô˘-
Û·˜. ¢ÂÓ ˘¿Ú¯ÂÈ ‰È·¯ˆÚÈÛÌfi˜ ¯·ÚÙÔÊ˘Ï·Î›ˆÓ.
√È ›‰ÈÂ˜ ÌÂÙÔ¯¤˜ ·ÔÙÈÌÒÓÙ·È ÌÂ ÙÈ˜ ÁÂÓÈÎfiÙÂÚÂ˜ ‰È·Ù¿-
ÍÂÈ˜ Î·È Ú¤ÂÈ Ó· Û¯ËÌ·Ù›˙ÂÙ·È ÈÛfiÔÛÔ ·ÔıÂÌ·ÙÈÎfi

Ã √ ƒ ∏ ° ∏ ™ ∂ π ™

Ã ƒ ∂ √ ° ƒ ∞ º ∞

¢§¶ ∂§¶

¢§¶ ∂§¶
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∞¯ÚÂfiÁÚ·Ê· ‰ÂÓ Î·Ù·Ù¿ÛÛÔÓÙ·È ÛÙÈ˜ ˘fiÏÔÈÂ˜ Î·ÙË-

ÁÔÚ›Â˜. ∞ÔÙÈÌÒÓÙ·È ÛÙËÓ Â‡ÏÔÁË ·Í›· ÙÔ˘˜ (fair
value), fiÌˆ˜ Ù˘¯fiÓ ÌÂÙ·‚ÔÏ‹ ÙË˜ ·Í›·˜ ÙÔ˘˜ ‰‡Ó·Ù·È
Ó· ÌÂÙ·ÊÂÚıÂ› Â›ÙÂ ÛÙ· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù· ÙË˜ ̄ Ú‹ÛË˜ Â›-
ÙÂ ·Â˘ıÂ›·˜ ÛÙËÓ Î·ı·Ú‹ ı¤ÛË.
∏ ·fiÛ‚ÂÛË ÙÔ˘ premium ‹ discount Ô˘ Ú¤ÂÈ Ó·
Á›ÓÂÙ·È ÌÂ ÙË Ì¤ıÔ‰Ô ÙË˜ Ú·ÁÌ·ÙÈÎ‹˜ ·fi‰ÔÛË˜
(effective interest method) ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ÛÙ· ¤ÛÔ‰· ·fi
ÙfiÎÔ˘˜ Î·È fi¯È ÛÙ· ̄ ÚËÌ·ÙÔÔÈÎÔÓÔÌÈÎ¿ ¤ÛÔ‰·.
√È ›‰ÈÂ˜ ÌÂÙÔ¯¤˜ ·ÂÈÎÔÓ›˙ÔÓÙ·È ÛÙÔ ÎfiÛÙÔ˜ ÎÙ‹ÛË˜
Î·È ·Ê·ÈÚÂÙÈÎ¿ ÙË˜ Î·ı·Ú‹˜ ı¤ÛË˜.  ∫¤Ú‰Ô˜ ‹ ˙ËÌ›·
·fi ÒÏËÛË È‰›ˆÓ ÌÂÙÔ¯ÒÓ ‰ÂÓ ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂ-
Ï¤ÛÌ·Ù· ·ÏÏ¿ ÛÙËÓ Î·ı·Ú‹ ı¤ÛË.

ø˜ ‚·ÛÈÎ‹ ·Ú¯‹, Ù· ·Ú¿ÁˆÁ· ÚÔ˚fiÓÙ· ıÂˆÚÔ‡ÓÙ·È
fiÙÈ ¤ÁÈÓ·Ó fiÏ· ÁÈ· ÎÂÚ‰ÔÛÎÔÈÎÔ‡˜ ÛÎÔÔ‡˜
(trading), ÂÎÙfi˜ Â¿Ó ·Ô‰ÂÈ¯ıÂ› fiÙÈ ¤ÁÈÓ·Ó ÁÈ· ·ÓÙÈ-
ÛÙ¿ıÌÈÛË ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘ (hedging).
OÛÔÓ ·ÊÔÚ¿ ÙËÓ ·ÓÙÈÛÙ¿ıÌÈÛË (hedging) ‰È·ÎÚ›ÓÔ˘-
ÌÂ ÙÈ˜ ·ÎfiÏÔ˘ıÂ˜ ÂÚÈÙÒÛÂÈ˜.
·) Hedging Â‡ÏÔÁË˜ (ÙÚ¤¯Ô˘Û·˜) ·Í›·˜ (fair value
hedging): ∆Ô ·Ú¿ÁˆÁÔ ÚÔ˚fiÓ ·ÔÙÈÌ¿Ù·È ÛÂ Â‡ÏÔ-
ÁË ·Í›· Î·È ·ÂÈÎÔÓ›˙ÂÙ·È ÛÙÔÓ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌfi, ÂÓÒ Î¿ıÂ
ÌÂÙ·‚ÔÏ‹ ÙË˜ ·Í›·˜ ÙÔ˘ ÌÂÙ·Ê¤ÚÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂÏ¤-
ÛÌ·Ù·, ‰ÈfiÙÈ Î·È Ë ·ÓÙ›ÛÙÔÈ¯Ë ÌÂÙ·‚ÔÏ‹ ÙË˜ ·Í›·˜ ÙË˜
Î·Ï˘ÙfiÌÂÓË˜ Û˘Ó·ÏÏ·Á‹˜ ÌÂÙ·Ê¤ÚÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂ-
Ï¤ÛÌ·Ù·.
‚) Hedging ¯ÚËÌ·ÙÔÚÔÒÓ (cash flow hedging): ¢Â‰Ô-
Ì¤ÓË˜ ÙË˜ Â·ÚÎÔ‡˜ ·ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈÎfiÙËÙ·˜ ÙÔ˘
hedging, ÙÔ ·Ú¿ÁˆÁÔ ÚÔ˚fiÓ ·ÔÙÈÌ¿Ù·È ÛÂ Â‡ÏÔÁË
·Í›·, ·ÂÈÎÔÓ›˙ÂÙ·È ÛÙÔÓ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌfi, ÂÓÒ Î¿ıÂ ÌÂÙ·-
‚ÔÏ‹ ÙË˜ ·Í›·˜ ÙÔ˘ ÌÂÙ·Ê¤ÚÂÙ·È ·Â˘ıÂ›·˜ ÛÙËÓ Î·-
ı·Ú‹ ı¤ÛË. 
Á) Hedging Â¤Ó‰˘ÛË˜ ÛÂ ÂÙ·ÈÚÂ›· ÙÔ˘ ÂÍˆÙÂÚÈÎÔ‡:
∫·Ù¿ Î·ÓfiÓ· ·ÎÔÏÔ˘ıÂ›Ù·È ÙÔ ¢§¶ 21 fiÌˆ˜ ÙÔ ÔÛÔ-
ÛÙfi Ô˘ ÂÌ›ÙÂÈ ÛÙÔ ·Ô‰ÂÎÙfi Â‡ÚÔ˜ ·ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈ-
ÎfiÙËÙ·˜ ÌÂÙ·Ê¤ÚÂÙ·È ÛÙËÓ Î·ı·Ú‹ ı¤ÛË, ÂÓÒ Î¿ıÂ
˘¤Ú‚·ÛË ·˘ÙÔ‡ ÌÂÙ·Ê¤ÚÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù·.
°È· ÙËÓ ·ÓÙÈÛÙ¿ıÌÈÛË ÈÛ¯‡Ô˘Ó Ù· ÂÍ‹˜:

ÛÙËÓ Î·ı·Ú‹ ı¤ÛË. ºÙ¿ÓÔ˘Ó ¤ˆ˜ ÙÔ 10% ÙÔ˘ ÌÂÙÔ¯ÈÎÔ‡
ÎÂÊ·Ï·›Ô˘. ¶Ú¤ÂÈ Ó· ÁÓˆÛÙÔÔÈÂ›Ù·È ÛÙÔ ÚÔÛ¿ÚÙËÌ·
Ô ÚÔÔÚÈÛÌfi˜ ÙÔ˘˜ Î·È Ó· ·ÈÙÈÔÏÔÁÂ›Ù·È Ë ·ÁÔÚ¿ ÙÔ˘˜.

¢ÂÓ ˘¿Ú¯Ô˘Ó ‰È·Ù¿ÍÂÈ˜ ·ÓÙ›ÛÙÔÈ¯Â˜ ÌÂ Ù· ‰ÈÂıÓ‹
ÏÔÁÈÛÙÈÎ¿ ÚfiÙ˘·. ∏ ÁÂÓÈÎ¿ ·Ô‰ÂÎÙ‹ Ú·ÎÙÈÎ‹
ÏÔÁÈÛÙÈÎÔÔ›ËÛË˜ ÙˆÓ ·Ú·ÁÒÁˆÓ ‚·Û›˙ÂÙ·È ÛÙË
Ì¤ıÔ‰Ô ÙÔ˘ ‰Â‰Ô˘ÏÂ˘Ì¤ÓÔ˘ Î·È ÛÙËÓ ÂÌÊ¿ÓÈÛ‹ ÙÔ˘˜
ÂÎÙfi˜  ÈÛÔÏÔÁÈÛÌÔ‡. ¢ÂÓ Á›ÓÂÙ·È ·ÔÙ›ÌËÛË ÛÂ ÙÚ¤-
¯Ô˘ÛÂ˜ ·Í›Â˜.
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ñ OÏ· Ù· ·Ú¿ÁˆÁ· ·ÔÙÈÌÒÓÙ·È ÛÙËÓ Â‡ÏÔÁË ·Í›·
ÙÔ˘˜ (fair value) Î·È ÂÌÊ·Ó›˙ÔÓÙ·È ÛÙÔÓ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌfi. 
ñ OÙ·Ó Ù· ·Ú¿ÁˆÁ· Á›ÓÔÓÙ·È ÌfiÓÔ ÁÈ· ÎÂÚ‰ÔÛÎÔÈ-
ÎÔ‡˜ ÏfiÁÔ˘˜, ÙfiÙÂ Ë ÂÍ ·ÔÙÈÌ‹ÛÂˆ˜ ‰È·ÊÔÚ¿ ÛÙËÓ ÙÚ¤-
¯Ô˘Û· ·Í›· ÙÔ˘˜, Î·Ù·¯ˆÚ›˙ÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù·.
ñ OÙ·Ó ÙÔ ·Ú¿ÁˆÁÔ ·ÊÔÚ¿ ·ÓÙÈÛÙ¿ıÌÈÛË ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘,
ÙfiÙÂ ÈÛ¯‡Ô˘Ó Ù· ÂÍ‹˜: 
ñ ¢ÂÓ ·Ó·ÁÓˆÚ›˙ÂÙ·È Ï¤ÔÓ Ë ÁÂÓÈÎ‹ ·ÓÙÈÛÙ¿ıÌÈÛË
ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘ (macro-hedging).
ñ ¢ÂÓ Â›Ó·È ·Ô‰ÂÎÙfi ÙÔ ÂÛˆÙÂÚÈÎfi (intra-division
Î·È intra-group) hedging, ÌÂÙ·Í‡ banking book Î·È
trading book.
ñ ¢ÂÓ Á›ÓÂÙ·È ·Ô‰ÂÎÙfi ÙÔ hedging ÛÂ Â›Â‰· ¯·Ú-
ÙÔÊ˘Ï·Î›ˆÓ Ô˘ ‰ÂÓ ÌÔÈÚ¿˙ÔÓÙ·È ÙÔÓ ›‰ÈÔ Î›Ó‰˘ÓÔ.
ñ ¢ÂÓ Á›ÓÂÙ·È ·Ô‰ÂÎÙfi ÙÔ hedging ÂÈÙÔÎÈ·ÎÔ‡
ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘ ÛÙ· ÛÙÔÈ¯Â›· Ô˘ ‰È·ÎÚ·ÙÔ‡ÓÙ·È ¤ˆ˜ ÙË
Ï‹ÍË ÙÔ˘˜.
ñ ∆Ô hedging Ú¤ÂÈ Ó· ‚·Û›˙ÂÙ·È Î·È Ó· ·ÊÔÚ¿ Û˘Á-
ÎÂÎÚÈÌ¤ÓË Û˘Ó·ÏÏ·Á‹ Î·È Î›Ó‰˘ÓÔ Î·È Ó· ÂÊ·ÚÌfi˙Â-
Ù·È ÌÂ Û˘ÁÎÂÎÚÈÌ¤ÓË ·ÓÙ›ÛÙÔÈ¯Ë Ú¿ÍË ·ÓÙÈÛÙ¿ıÌÈÛË˜.
ñ ¶Ú¤ÂÈ Ó· ˘¿Ú¯ÂÈ Û˘ÁÎÂÎÚÈÌ¤ÓË Î·È ÍÂÎ¿ı·ÚË
ÙÂÎÌËÚ›ˆÛË Î·È Û˘Ó¤ÂÈ· ÌÂ ÙËÓ ÔÏÈÙÈÎ‹ ‰È·¯Â›ÚÈ-
ÛË˜ ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘ (risk management strategy).
ñ TÔ hedging Ú¤ÂÈ Ó· Â›Ó·È Â·ÚÎÒ˜ ·ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈ-
Îfi (highly effective) Î·È Ë ·ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈÎfiÙËÙ· Ú¤ÂÈ
Ó· ·ÔÙÈÌ¿Ù·È Î·È Ó· Â·ÓÂÎÙÈÌ¿Ù·È ÛÂ Û˘ÓÂ¯‹ ‚¿ÛË.

√ ÊfiÚÔ˜ ÂÈÛÔ‰‹Ì·ÙÔ˜ ·ÔÙÂÏÂ› ¤ÍÔ‰Ô ÙË˜ ̄ Ú‹ÛË˜ Î·È
Ú¤ÂÈ Ó· ‚·Ú‡ÓÂÈ Ù· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù· ÙË˜ ¯Ú‹ÛË˜ Ô˘
·ÊÔÚ¿. √ ÊfiÚÔ˜ ÂÈÛÔ‰‹Ì·ÙÔ˜ ˘ÔÏÔÁ›˙ÂÙ·È Â› ÙÔ˘
ÏÔÁÈÛÙÈÎÔ‡ ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·ÙÔ˜ Î·È ·ÊÔ‡ ÏËÊıÔ‡Ó ̆ fi„Ë
ÔÈ ÌfiÓÈÌÂ˜ (permanent) ‰È·ÊÔÚ¤˜ ÌÂÙ·Í‡ ÏÔÁÈÛÙÈÎ‹˜
Î·È ÊÔÚÔÏÔÁÈÎ‹˜ ÏÔÁÈÎ‹˜.
√ ÊfiÚÔ˜ Ô˘ ·ÓÙÈÛÙÔÈ¯Â› ÛÙÈ˜ ÚÔÛˆÚÈÓ¤˜ (tem-
porary) ‰È·ÊÔÚ¤˜ ÌÂÙ·Í‡ ÏÔÁÈÛÙÈÎÒÓ Î·È ÊÔÚÔÏÔÁÈ-
ÎÒÓ ÂÍfi‰ˆÓ/ÂÛfi‰ˆÓ, ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ÛÙ· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù·
ÙË˜ ̄ Ú‹ÛË˜ Ô˘ ·ÊÔÚ¿ Î·È ̆ ÔÏÔÁ›˙ÂÙ·È ̂ ˜ ‰È·ÊÔÚ¿
ÛÙÔÈ¯Â›ˆÓ ÙÔ˘ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌÔ‡ ÌÂÙ·Í‡ ÏÔÁÈÛÙÈÎ‹˜ Î·È
ÊÔÚÔÏÔÁÈÎ‹˜ ‚¿ÛË˜ ·˘ÙÒÓ (tax base and carrying
amount).
A˘Ùfi˜ Ô ÊfiÚÔ˜ ·ÔÙÂÏÂ› “·Ó·‚·ÏÏfiÌÂÓÔ” Î·Ù’ Ô˘-

√ ÊfiÚÔ˜ ÂÈÛÔ‰‹Ì·ÙÔ˜ ˘ÔÏÔÁ›˙ÂÙ·È Â› ÙÔ˘ ÊÔÚÔ-
ÏÔÁÈÎÔ‡ ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·ÙÔ˜, ÙÔ ÔÔ›Ô ‰È·ÌÔÚÊÒÓÂÙ·È
ÌÂ ‚¿ÛË ÙÈ˜ ÊÔÚÔÏÔÁÈÎ¤˜ ·Ó·ÌÔÚÊÒÛÂÈ˜ ÂÍfi‰ˆÓ
Î·È ÂÛfi‰ˆÓ Î·È ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ÌfiÓÔ ÛÙÈ˜ ÂÙ‹ÛÈÂ˜ ÔÈÎÔÓÔ-
ÌÈÎ¤˜ Î·Ù·ÛÙ¿ÛÂÈ˜ ‰È· Ì¤ÛÔ˘ ÙÔ˘ ›Ó·Î· ‰È·ÓÔÌ‹˜.
¢ÂÓ ˘¿Ú¯ÂÈ Ë ¤ÓÓÔÈ· ÙÔ˘ ·Ó·‚·ÏÏfiÌÂÓÔ˘ ÊfiÚÔ˘.
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∞Û›·Ó ÊfiÚÔ ÂÈÛÔ‰‹Ì·ÙÔ˜ (deferred income tax) Î·È

ÂÌÊ·Ó›˙ÂÙ·È ÛÂ ÂÈ‰ÈÎfi ÏÔÁ·ÚÈ·ÛÌfi ÛÙÔÓ ÈÛÔÏÔÁÈÛÌfi,
ÂÓÒ ¤¯ÂÈ ‰È·ÌÔÚÊÒÛÂÈ Ù· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù· ¯Ú‹ÛË˜ Ì·-
˙› ÌÂ ÙÔÓ ÙÚ¤¯ÔÓÙ· ÊfiÚÔ ÂÈÛÔ‰‹Ì·ÙÔ˜.

™‡ÌÊˆÓ· ÌÂ ÙÔ ¢§¶ 19, Ô˘ ÂÊ·ÚÌfi˙ÂÙ·È ·fi ÙÔ
1999, Ë ‰·¿ÓË Û˘ÓÙ·ÍÈÔ‰fiÙËÛË˜ ‚¿ÛÂÈ Î·ıÔÚÈ-
ÛÌ¤ÓÔ˘ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜ ·ÚÔ¯ÒÓ (defined benefit
scheme), ÚÔÛ‰ÈÔÚ›˙ÂÙ·È ÌÂ ÙË Ì¤ıÔ‰Ô ÂÎÙ›ÌËÛË˜
ÙÔ˘ ÙÂÏÈÎÔ‡ ‡„Ô˘˜ ÙˆÓ ·ÚÔ¯ÒÓ. ™‡ÌÊˆÓ· ÌÂ ÙË Ì¤-
ıÔ‰Ô ·˘Ù‹, ÙÔ ÂÙ‹ÛÈÔ ÎfiÛÙÔ˜ Ô˘ ··ÈÙÂ›Ù·È ÁÈ· ÙË
¯ÔÚ‹ÁËÛË ÙˆÓ ·ÚÔ¯ÒÓ ·Ô¯ˆÚ‹ÛÂˆ˜, ÂÈ‚·Ú‡ÓÂÈ
Ù· ·ÔÙÂÏ¤ÛÌ·Ù· ÙË˜ ̄ Ú‹ÛÂˆ˜, ÒÛÙÂ Ó· Î·Ù·ÓÂÌËıÂ›
ÔÌÔÈfiÌÔÚÊ· ÛÂ fiÏ· Ù· ¤ÙË ˘ËÚÂÛ›·˜ ÙÔ˘ ÂÚÁ·˙ÔÌ¤-
ÓÔ˘, Ï·Ì‚¿ÓÔÓÙ·˜ ̆ fi„Ë Î·È ÙÈ˜ ÂÎÙÈÌ‹ÛÂÈ˜ ÂÁÎÂÎÚÈ-
Ì¤ÓˆÓ ·Ó·ÏÔÁÈÛÙÒÓ, Ô ÔÔ›ÔÈ ·ÍÈÔÏÔÁÔ‡Ó ÙÔ Úfi-
ÁÚ·ÌÌ· Î¿ıÂ ¤ÙÔ˜. ∏ ˘Ô¯Ú¤ˆÛË ÙË˜ ÙÚ¿Â˙·˜ ˘Ô-
ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ÛÙËÓ ·ÚÔ‡Û· ·Í›· ÙË˜ ÂÎÙÈÌÒÌÂÓË˜ ÌÂÏ-
ÏÔÓÙÈÎ‹˜ ÂÎÙ·Ì›Â˘ÛË˜ ÁÈ· Ù¤ÙÔÈÂ˜ ·ÚÔ¯¤˜ Î·È Ú¤-
ÂÈ Ó· ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ÌÂ ·ÓÙ›ÛÙÔÈ¯Ë Úfi‚ÏÂ„Ë.
∂¿Ó ̆ ¿Ú¯ÂÈ ÂÚ›ÙˆÛË ·Ï‹˜ ̆ Ô¯Ú¤ˆÛË˜ Î·Ù·‚Ô-
Ï‹˜ ÂÈÛÊÔÚÒÓ ÚÔ˜ ÙÔ Ù·ÌÂ›Ô (defined contribution
scheme) ‰ÂÓ ̄ ÚÂÈ¿˙ÂÙ·È Ó· Á›ÓÂÈ Úfi‚ÏÂ„Ë.

∆Ô ¢§¶ 22 ÔÚ›˙ÂÈ fiÏÂ˜ ÙÈ˜ Ú¿ÍÂÈ˜ Û˘Á¯ˆÓÂ‡ÛÂˆÓ
Î·È ÂÍ·ÁÔÚÒÓ ˆ˜ “ÂÍ·ÁÔÚ¤˜” (acquisitions) ÌÂ ¿ÌÂ-
ÛË ·Ó·ÁÓÒÚÈÛË ÙË˜ ̆ ÂÚ·Í›·˜ (goodwill) Ô˘ ÚÔÎ‡-
ÙÂÈ ˆ˜ ‰È·ÊÔÚ¿ ÌÂÙ·Í‡ ÙÔ˘ ÙÈÌ‹Ì·ÙÔ˜ Ô˘ ÏËÚÒ-
ıËÎÂ ‹ ·ÓÙ·ÏÏ¿¯ıËÎÂ Î·È ÙÔ ·ÓÙ›ÛÙÔÈ¯Ô ÔÛÔÛÙfi ÙË˜
Î·ı·Ú‹˜ ı¤ÛË˜ ÙË˜ ÂÙ·ÈÚÂ›·˜ Ô˘ ·ÁÔÚ¿ÛÙËÎÂ, ÂÎ-
ÊÚ·ÛÌ¤Ó· ÛÂ ·ÁÔÚ·›Â˜ ·Í›Â˜ (fair value).
°È· Ó· ·Ó·ÁÓˆÚÈÛÙÂ› Ì›· Û˘Á¯ÒÓÂ˘ÛË ̂ ˜ “pooling or
uniting of interests’’ Ú¤ÂÈ Ó· Û˘ÓÙÚ¤¯Ô˘Ó ÔÈ ÂÍ‹˜
ÙÚÂÈ˜ ÚÔ¸Ôı¤ÛÂÈ˜ Ù·˘ÙÔ¯ÚfiÓˆ˜: 
ñ Û¯ÂÙÈÎ‹ ·Ó·ÏÔÁ›· ÛÙÈ˜ ·ÁÔÚ·›Â˜ ·Í›Â˜ ÙˆÓ ‰‡Ô

ÂÌÏÂÎfiÌÂÓˆÓ ÂÙ·ÈÚÂÈÒÓ
ñ Û˘Ó¤¯ÈÛË ÂÚ›Ô˘ ÙÔ˘ ›‰ÈÔ˘ ÔÛÔÛÙÔ‡ „‹ÊÔ˘ ÙˆÓ

ÂÙ·›ÚˆÓ Î·È ÛÙË Ó¤· ÂÙ·ÈÚÂ›·

¢ÂÓ ˘¿Ú¯ÂÈ Û˘ÁÎÂÎÚÈÌ¤ÓË ‰È¿Ù·ÍË ÂÚ› ÙÔ˘ ı¤Ì·-
ÙÔ˜ ·˘ÙÔ‡. ªÂ ‚¿ÛË ÙÔ N.2190/20 ÏÔÁ›˙ÔÓÙ·È ÚÔ-
‚Ï¤„ÂÈ˜ ÁÈ· ÔÔÈÔÓ‰‹ÔÙÂ Î›Ó‰˘ÓÔ Ô˘ Èı·ÓÔÏÔ-
ÁÂ›Ù·È fiÙÈ ı· ˘¿ÚÍÂÈ Î·È ÙÔ˘ ÔÔ›Ô˘ ÙÔ Ì¤ÁÂıÔ˜
ÌÔÚÂ› Ó· ÚÔÛÂÁÁÈÛıÂ› ÔÛÔÙÈÎ¿. ∂ÂÈ‰‹ Ë ˘Ô-
¯Ú¤ˆÛË Î¿Ï˘„Ë˜ ÙÔ˘ ÂÏÏÂ›ÌÌ·ÙÔ˜ Â›Ó·È ÌÂÙÚ‹ÛÈÌË
Î·È ·ÓÂÈÏËÌÌ¤ÓË, ÙÔ‡ÙË ÂÓÙ¿ÛÛÂÙ·È ÛÙÔ˘˜ ÁÂÓÈÎfiÙÂ-
ÚÔ˘˜ ÎÈÓ‰‡ÓÔ˘˜, ÔÈ ÔÔ›ÔÈ ı· ¤ÚÂÂ Ó· ÚÔ‚Ï¤Ô-
ÓÙ·È ÏÔÁÈÛÙÈÎ¿.
OÈ ÙÚ¿Â˙Â˜ Î·Ù¿ ÙÂÎÌ‹ÚÈÔ Î·Ù·‚¿ÏÏÔ˘Ó ÂÚÁÔ‰Ô-
ÙÈÎ¤˜ ÂÈÛÊÔÚ¤˜ ÛÂ Ù·ÌÂ›Ô, ÙÔ ÔÔ›Ô ¤¯ÂÈ È‰Ú˘ıÂ› ÁÈ·
Î¿ıÂ ÙÚ¿Â˙· ÁÈ· ÙËÓ ·ÚÔ¯‹ Û˘ÓÙ¿ÍÂˆÓ ÛÙÔ˘˜
˘·ÏÏ‹ÏÔ˘˜ ÙË˜. √È ÂÈÛÊÔÚ¤˜  ·˘Ù¤˜ Î·Ù·¯ˆÚÔ‡-
ÓÙ·È ˆ˜ ¤ÍÔ‰Ô ÌÂ ÙËÓ Î·Ù·‚ÔÏ‹, ÂÓÒ Ù˘¯fiÓ ÂÏÏÂ›Ì-
Ì·Ù· Î·Ï‡ÙÔÓÙ·È Â›ÛË˜ Ù·ÌÂÈ·Î¿.

À¿Ú¯Ô˘Ó ÙÚÂÈ˜ (3) ÓfiÌÔÈ Ô˘ ‰È¤Ô˘Ó ÙÈ˜ ÂÍ·-
ÁÔÚ¤˜ Î·È Û˘Á¯ˆÓÂ‡ÛÂÈ˜, ÔÈ ÔÔ›ÔÈ Ô˘ÛÈ·ÛÙÈÎ¿
‰¤¯ÔÓÙ·È ÙÔ “pooling of interests” ̂ ˜ ÙÚfiÔ ÏÔ-
ÁÈÛÙÈÎÔÔ›ËÛË˜ ÙË˜ Û˘Á¯ÒÓÂ˘ÛË˜/ÂÍ·ÁÔÚ¿˜.
™Â ÂÚ›ÙˆÛË ·Ó·ÁÓÒÚÈÛË˜ goodwill ÙfiÙÂ ·˘Ùfi
·ÔÛ‚¤ÓÂÙ·È ÛÂ 5 ¯ÚfiÓÈ· ÈÛfiÔÛ· ‹ ÂÊ¿·Í.
¢ÂÓ ÂÚÈÏ·Ì‚¿ÓÔÓÙ·È ‰È·Ù¿ÍÂÈ˜ ÛÙÔÓ ÂÏÏËÓÈÎfi
ÓfiÌÔ ÁÈ· ·ÚÓËÙÈÎ‹ ˘ÂÚ·Í›·.

À¶√Ãƒ∂ø™∂π™ °π∞ ™À¡∆∞•π√¢√∆π∫∂™ ¶∞ƒ√Ã∂™

À¶∂ƒ∞•π∞ ∞¶√ ∂•∞°√ƒ∂™ ∫∞π ™À°Ãø¡∂À™∂π™
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ñ ·ÓÙ·ÏÏ·Á‹ ‹ Û˘Ó¿ıÚÔÈÛË ÏÂÈÔ„ËÊÈÎÒÓ ·Î¤ÙˆÓ
·fi Î¿ıÂ Ì›· ·fi ÙÈ˜ ÂÙ·ÈÚÂ›Â˜.

∂›ÛË˜ fiÙ·Ó ‰ÂÓ Â›Ó·È ‰˘Ó·ÙfiÓ Ó· ÂÓÙÔÈÛÙÂ› Ô ·ÁÔ-
Ú·ÛÙ‹˜, ÙfiÙÂ Ë Û˘Á¯ÒÓÂ˘ÛË ıÂˆÚÂ›Ù·È “pooling or
uniting of interests”.
™ÙÔ ‘‘pooling of interests’’ ‰ÂÓ ·Ó·ÁÓˆÚ›˙ÂÙ·È ˘ÂÚ·-
Í›· (goodwill) ÏÔÁÈÛÙÈÎ¿.
∏ ·fiÛ‚ÂÛË ÙÔ˘ goodwill Á›ÓÂÙ·È ÛÙËÓ ÂÎÙÈÌÒÌÂÓË
ˆÊ¤ÏÈÌË ˙ˆ‹ ÙÔ˘, Ë ÔÔ›· ‰ÂÓ ÌÔÚÂ› Ó· ˘ÂÚ‚·›ÓÂÈ
Ù· 20 ¯ÚfiÓÈ·. ∫¿ıÂ ¯ÚfiÓÔ Á›ÓÂÙ·È Â·ÓÂÎÙ›ÌËÛË ·˘-
Ù‹˜ Î·È, ·Ó ÚÔÎ‡„ÂÈ ‰È·ÊÔÚ¿, ÙfiÙÂ ÏÔÁ›˙ÂÙ·È ˆ˜
‰ÈfiÚıˆÛË.
∏ ÊÔÚÔÏÔÁÈÎ‹ ·Ó·ÁÓÒÚÈÛË ÙË˜ ·fiÛ‚ÂÛË˜ ÙÔ˘
goodwill ‰È·Ê¤ÚÂÈ ·fi ̄ ÒÚ· ÛÂ ̄ ÒÚ·.
H ·ÚÓËÙÈÎ‹ ˘ÂÚ·Í›· [negative goodwill] (Ô˘ ÚÔ-
Î‡ÙÂÈ fiÙ·Ó ÙÔ ÎfiÛÙÔ˜ ·fiÎÙËÛË˜ ÙˆÓ ÂÈÌ¤ÚÔ˘˜ Â-
ÚÈÔ˘ÛÈ·ÎÒÓ ÛÙÔÈ¯Â›ˆÓ Â›Ó·È ÌÈÎÚfiÙÂÚÔ ÙË˜ Ú·ÁÌ·ÙÈ-
Î‹˜ ·Í›·˜ ÙÔ˘˜) ı· Ú¤ÂÈ Ó· ÌÂÈÒÓÂÈ ·Ó·ÏÔÁÈÎ¿ ÙËÓ
·Í›· ÙˆÓ ·ÔÎÙÔ‡ÌÂÓˆÓ ÛÙÔÈ¯Â›ˆÓ. OÙ·Ó ·˘Ùfi ‰ÂÓ Â›-
Ó·È ‰˘Ó·ÙfiÓ, Ë ‰È·ÊÔÚ¿ Ô˘ ÚÔÎ‡ÙÂÈ ̄ ·Ú·ÎÙËÚ›˙Â-
Ù·È ̂ ˜ ·ÚÓËÙÈÎ‹ ̆ ÂÚ·Í›· Î·È ·ÂÈÎÔÓ›˙ÂÙ·È ·Ê·ÈÚÂ-
ÙÈÎ¿ ÙÔ˘ ÂÓÂÚÁËÙÈÎÔ‡.

58 / ENø™H E§§HNIKøN TPA¶EZøN

www.iasc.org.uk




