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∆· ÛÂÌÈÓ¿ÚÈ· ÓÂÔÂÈÛÂÚ¯ÔÌ¤ÓˆÓ ·ÔÙÂÏÔ‡Ó

ÛÙ·ıÂÚ¤˜ Î·Ù·ÁÚ·Ê¤˜ ÛÙ· ¶ÚÔÁÚ¿ÌÌ·Ù·

∂Î·›‰Â˘ÛË˜ ÙˆÓ ÂÚÈÛÛÔÙ¤ÚˆÓ ÌÂÁ¿ÏˆÓ

ÔÚÁ·ÓÈÛÌÒÓ Ô˘ ·Ó·ÓÂÒÓÔ˘Ó ‹ ‰ÈÂ˘Ú‡ÓÔ˘Ó

ÙÔ ·ÓıÚÒÈÓÔ ‰˘Ó·ÌÈÎfi ÙÔ˘˜. ∂›Ó·È ÁÓˆÛÙfi

fiÙÈ ¤Ó· ıÂÙÈÎfi ÂÚÁ·ÛÈ·Îfi ÍÂÎ›ÓËÌ· ÂÓÈÛ¯‡ÂÈ

ÙÔÓ ÂÓıÔ˘ÛÈ·ÛÌfi ÙˆÓ Ó¤ˆÓ ̆ ·ÏÏ‹ÏˆÓ, ÌÂÈ-

ÒÓÂÈ ÙÔ ¿Á¯Ô˜ ÙÔ˘˜ Î·È ÙÔ˘˜ ‚ÔËı¿ÂÈ Ó·

ÂÓÙ·¯ıÔ‡Ó «ÎÔÈÓˆÓÈÎ¿» ÛÙÔ Ó¤Ô ÂÚÈ‚¿ÏÏÔÓ.

¶·ÚfiÏ· ·˘Ù¿ ÔÈ ÂÚÈÛÛfiÙÂÚÂ˜ ÂÈ¯ÂÈÚ‹ÛÂÈ˜

¯ÚËÛÈÌÔÔÈÔ‡Ó Ù· ÛÂÌÈÓ¿ÚÈ· ÓÂÔÂÈÛÂÚ¯ÔÌ¤-

ÓˆÓ Û·Ó ÌÈ· Â˘Î·ÈÚ›· ·ÚÔ¯‹˜ Ì·˙ÈÎ‹˜

ÏËÚÔÊfiÚËÛË˜, ÔÏÏ¤˜ ÊÔÚ¤˜ ·Û‡Ó‰ÂÙË˜,

Ô˘ ÂÍÔÏ›˙ÂÈ ÌÂÓ ÙÔ˘˜ Ó¤Ô˘˜ ˘·ÏÏ‹ÏÔ˘˜

ÌÂ Î¿ÔÈÂ˜ «˘Ô¯ÚÂˆÙÈÎ¤˜» ÁÓÒÛÂÈ˜ ‹ ÌÂ

ÁÓÒÛÂÈ˜ Ô˘ ı· ÙÔ˘˜ ‚ÔËı‹ÛÔ˘Ó Ó· Â›Ó·È

¿ÌÂÛ· ·Ú·ÁˆÁÈÎÔ›, ¯ˆÚ›˜ fiÌˆ˜ Ó· ÙÔ˘˜

ÂÍÔÈÎÂÈÒÓÂÈ ÌÂ ÙËÓ ÎÔ˘ÏÙÔ‡Ú· ÙÔ˘ ÔÚÁ·ÓÈ-

ÛÌÔ‡ ÛÙÔÓ ÔÔ›Ô ı· ÂÓÙ·¯ıÔ‡Ó.

∏ È‰È·ÈÙÂÚfiÙËÙ· ÙÔ˘ ÙÚ·Â˙ÈÎÔ‡ ÎÏ¿‰Ô˘,

Ô˘ ··ÈÙÂ› ˘„ËÏ¿ Â›Â‰· ÁÓÒÛÂˆÓ Î·È

Û˘ÌÌfiÚÊˆÛË˜ ÌÂ ÙÔ Î·ÓÔÓÈÛÙÈÎfi Ï·›ÛÈÔ,

·ÏÏ¿ Î·È Ô ÛÙfi¯Ô˜ Ì·˜ Ó· ÌÂÙ·ÁÁ›ÛÔ˘ÌÂ ÙËÓ

ÈÛ¯˘Ú‹ ÂÛˆÙÂÚÈÎ‹ ÎÔ˘ÏÙÔ‡Ú· ÙË˜ Citibank

ÛÙÔ ‰È·ÚÎÒ˜ ·˘Í·ÓfiÌÂÓÔ ‰˘Ó·ÌÈÎfi, Ì·˜

ÒıËÛÂ Ó· ‰Ô‡ÌÂ ÌÂ È‰È·›ÙÂÚË ÚÔÛÔ¯‹ ÙËÓ

ÂÎ·È‰Â˘ÙÈÎ‹ Ì·˜ ÚÔÛ¤ÁÁÈÛË ÛÙÔ˘˜ ÓÂÔÂÈ-

ÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜. µ·ÛÈÎ‹ ÂÔ›ıËÛ‹ Ì·˜ Â›Ó·È

fiÙÈ fiÏÔÈ ÔÈ Ó¤ÔÈ Û˘Ó¿‰ÂÏÊÔÈ, ·ÓÂÍ¿ÚÙËÙ·

·fi ÙÔ ·ÓÙÈÎÂ›ÌÂÓo ÂÚÁ·Û›·˜ ÙÔ˘˜, ı· Ú¤ÂÈ

Ó· ·ÔÎÙ‹ÛÔ˘Ó Û˘ÓÔÏÈÎ‹ ·ÓÙ›ÏË„Ë ÁÈ· ÙÔÓ

ÙÚ·Â˙ÈÎfi ¯ÒÚÔ, ·ÏÏ¿ Î·È ÁÈ· ÙÔÓ ÔÚÁ·ÓÈ-

ÛÌfi Ì·˜ ÂÈ‰ÈÎfiÙÂÚ·, ÚÈÓ ·ÔÎÙ‹ÛÔ˘Ó ÙÈ˜

ÂÍÂÈ‰ÈÎÂ˘Ì¤ÓÂ˜ ÁÓÒÛÂÈ˜ Ô˘ ··ÈÙÔ‡ÓÙ·È ÁÈ·

ÙËÓ Â›ÙÂ˘ÍË ÙˆÓ Î·ıËÎfiÓÙˆÓ ÙÔ˘˜.

™ÙÔ Ï·›ÛÈÔ ÙË˜ ÚÔÛ¿ıÂÈ¿˜ Ì·˜ Ó· ‰Ò-

ÛÔ˘ÌÂ ÙË «ÌÂÁ¿ÏË ÂÈÎfiÓ·», ·ÏÏ¿ Î·È ÏËÚÔ-

ÊÔÚ›Â˜ Ú·ÎÙÈÎ‹˜ ·Í›·˜, Û¯Â‰È¿Û·ÌÂ Î·È

°È·Ù› Ë ·Ú¯‹ 
Â›Ó·È ÙÔ ‹ÌÈÛ˘ ÙÔ˘ ·ÓÙfi˜...

ÙË˜ ¡∞∆∞™™∞™ ¶∞™Ã∞§∏
¢ÈÂ˘ı‡ÓÙÚÈ·˜ ∂Î·›‰Â˘ÛË˜, Citibank International plc
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˘ÏÔÔÈ‹Û·ÌÂ ¤Ó· ÛÔÓ‰˘ÏˆÙfi (modular)

ÛÂÌÈÓ¿ÚÈÔ, ÙÔ Induction Seminar, Û˘ÓÔÏÈÎ‹˜

‰È¿ÚÎÂÈ·˜ ‰‡Ô Â‚‰ÔÌ¿‰ˆÓ. ∆Ô ÛÂÌÈÓ¿ÚÈÔ

·˘Ùfi ¤¯ÂÈ ·Ó·Ù˘¯ıÂ› ÛÂ Û˘ÓÂÚÁ·Û›· ÌÂ ÙÔ

∂ÏÏËÓÈÎfi ∆Ú·Â˙ÈÎfi πÓÛÙÈÙÔ‡ÙÔ Î·È ÂÛˆÙÂ-

ÚÈÎÔ‡˜ ÂÈÛËÁËÙ¤˜, ÔÈ ÔÔ›ÔÈ ¤¯Ô˘Ó ÂÎ·È‰Â˘-

ÙÂ› ÛÙË ‰È·‰ÈÎ·Û›· ·Ó¿Ù˘ÍË˜ Î·È ·ÚÔ˘-

Û›·ÛË˜ ÛÂÌÈÓ·Ú›ˆÓ. ™ÙË ‰ËÌÈÔ˘ÚÁ›· ÙÔ˘ ÛÂ-

ÌÈÓ·Ú›Ô˘ Û˘Ó¤‚·Ï·Ó ˘„ËÏfi‚·ıÌ· ÛÙÂÏ¤¯Ë

ÙË˜ ÙÚ¿Â˙·˜, ·ÏÏ¿ Î·È ÔÈ ÂÈÎÂÊ·Ï‹˜ ÙˆÓ

ÙÔÌ¤ˆÓ, ÚÔÎÂÈÌ¤ÓÔ˘ Ó· Û˘ÌÂÚÈÏËÊıÔ‡Ó

ı¤Ì·Ù· Ô˘ÛÈ·ÛÙÈÎ‹˜ ÛËÌ·Û›·˜ ÁÈ· ÙÔ˘˜ ÓÂÔ-

ÂÈÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜. ¶·Ú¿ÏÏËÏ·, È‰È·›ÙÂÚ· ÛË-

Ì·ÓÙÈÎ‹ ‹Ù·Ó Î·È Ë ÔÏ‡ ·Ô‰ÔÙÈÎ‹ Û˘ÓÂÚ-

Á·Û›· ÌÂ ÙÔ ∂∆π, Ë Û˘Ì‚Ô˘ÏÂ˘ÙÈÎ‹ ÙÔ˘ ̆ Ô-

ÛÙ‹ÚÈÍË Î·È Ë Â˘ÂÏÈÍ›· ÌÂ ÙËÓ ÔÔ›· ·ÓÙ·Ô-

ÎÚ›ıËÎÂ ÛÙÈ˜ ·Ó¿ÁÎÂ˜ ÙË˜ ÙÚ¿Â˙·˜. √ Û¯Â-

‰È·ÛÌfi˜ ÙÔ˘ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜ ·ÍÈÔÏÔÁ‹ıËÎÂ

ÛÙËÓ Ú¿ÍË Ì¤Û· ·fi ÌÈ· ÈÏÔÙÈÎ‹ ‰ÈÂÍ·Áˆ-

Á‹, ÙËÓ ÔÔ›· ·ÎÔÏÔ‡ıËÛ·Ó ·ÚÎÂÙ¤˜ ‰ÔÌÈ-

Î¤˜ ÚÔÛ·ÚÌÔÁ¤˜, ·ÏÏ¿ ÙÔ ÂÚÈÂ¯fiÌÂÓÔ ÙÔ˘

ÛÂÌÈÓ·Ú›Ô˘ ·Ó·ÚÔÛ·ÚÌfi˙ÂÙ·È Û˘ÛÙËÌ·ÙÈ-

Î¿ ·ÎfiÌË Î·È Û‹ÌÂÚ· ÂÓÛˆÌ·ÙÒÓÔÓÙ·˜ Ó¤·

‰Â‰ÔÌ¤Ó·.

∆Ô ÛÂÌÈÓ¿ÚÈÔ ¯ˆÚ›˙ÂÙ·È ÛÂ 3 ‚·ÛÈÎ¤˜ ıÂÌ·-

ÙÈÎ¤˜ ÂÓfiÙËÙÂ˜:

µ·ÛÈÎ‹ ∆Ú·Â˙ÈÎ‹ (Banking Today)
∞Ú¯¤˜ Î·È ¶ÔÏÈÙÈÎ¤˜ ÙË˜ Citibank (Citibank
World)
¶ÂÏ¿ÙÂ˜ Î·È ¶ÚÔ˚fiÓÙ· (Products and
Customers) 

µµ··ÛÛÈÈÎÎ‹‹  ∆∆ÚÚ··ÂÂ˙̇ÈÈÎÎ‹‹  ((BBaannkkiinngg  TTooddaayy)):: ∆Ô

Ì¤ÚÔ˜ ·˘Ùfi ˘ÔÛÙËÚ›˙ÂÙ·È Û˘ÓÔÏÈÎ¿ ·fi ÙÔ

∂ÏÏËÓÈÎfi ∆Ú·Â˙ÈÎfi πÓÛÙÈÙÔ‡ÙÔ, ÙÔ ÔÔ›Ô

ÚÔÛ¿ÚÌÔÛÂ ÙÔ ‰ÈÎfi ÙÔ˘ ¶ÚfiÁÚ·ÌÌ· µ·ÛÈ-

Î‹˜ ∫·Ù¿ÚÙÈÛË˜ ÁÈ· ÓÂÔÂÈÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜ ÛÙÈ˜

·Ó¿ÁÎÂ˜ ÙË˜ Citibank. √È ̆ „ËÏÔ‡ ÂÈ¤‰Ô˘

ÂÈÛËÁËÙ¤˜ Û˘Û¯ÂÙ›˙Ô˘Ó ÙÈ˜ ÁÓÒÛÂÈ˜ ÌÂ ÙÈ˜

Û‡Á¯ÚÔÓÂ˜ ÙÚ·Â˙ÈÎ¤˜ Ú·ÎÙÈÎ¤˜ Î·È ÙÔ ÔÈ-

ÎÔÓÔÌÈÎfi Á›ÁÓÂÛı·È, ÂÈÙ˘Á¯¿ÓÔÓÙ·˜ ¤ÙÛÈ

·ÔÙÂÏÂÛÌ·ÙÈÎ¤˜ ·Ú·‰fiÛÂÈ˜. √È Ó¤ÔÈ Û˘Ó¿-

‰ÂÏÊÔÈ, ·ÓÂÍ¿ÚÙËÙ· ·fi ÙÈ˜ ·Î·‰ËÌ·˚Î¤˜

ÙÔ˘˜ ÁÓÒÛÂÈ˜ Î·È ÙÔ ‚·ıÌfi ÙË˜ ÂÌÂÈÚ›·˜

ÙÔ˘˜, ·ÔÎÙÔ‡Ó ¤Ó· ÛËÌ·ÓÙÈÎfi ÁÓˆÛÙÈÎfi

˘fi‚·ıÚÔ, Ô˘ ¤¯ÂÈ ÛÙfi¯Ô Ó· ÙÔ˘˜ ‚ÔËı‹-

ÛÂÈ Ó· Î·Ù·ÓÔ‹ÛÔ˘Ó ÙÈ˜ ‰È·ÊÔÚÔÔÈ‹ÛÂÈ˜

ÂÓfi˜ ÙÚ·Â˙ÈÎÔ‡ ÔÚÁ·ÓÈÛÌÔ‡ ·fi ¤Ó·Ó

ÔÔÈÔÓ‰‹ÔÙÂ ¿ÏÏÔ ÂÌÔÚÈÎfi ÔÚÁ·ÓÈÛÌfi.

∂ÈÏ¤ÔÓ, Ë ·fiÎÙËÛË ÌÈ·˜ Û˘ÓÔÏÈÎ‹˜ ÂÈÎfi-

Ó·˜ ÙˆÓ ‰Ú·ÛÙËÚÈÔÙ‹ÙˆÓ Î·È ÙˆÓ ÏÂÈÙÔ˘Ú-

ÁÈÒÓ ÌÈ·˜ ÙÚ¿Â˙·˜ ÂÈÙÚ¤ÂÈ ÛÙÔ˘˜ ÓÂÔÂÈ-

ÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜ Ó· ·ÓÙÈÏËÊıÔ‡Ó ÙËÓ ·ÏÏËÏÂ-

Í¿ÚÙËÛË ÙˆÓ ·ÚÌÔ‰ÈÔÙ‹ÙˆÓ ÙÔ˘˜, Ô˘ ·Ô-

ÙÂÏÂ› ÚÔ¸fiıÂÛË ‰ËÌÈÔ˘ÚÁ›·˜ ÂÛˆÙÂÚÈÎÒÓ

Û˘ÓÂÚÁÈÒÓ. 

¶¶ÔÔÏÏÈÈÙÙÈÈÎÎ¤¤˜̃  ÎÎ··ÈÈ  ººÈÈÏÏÔÔÛÛÔÔÊÊ››··  ÙÙËË˜̃  CCiittiibbaannkk

((CCiittiibbaannkk  WWoorrlldd)):: ∆Ô Û˘ÁÎÂÎÚÈÌ¤ÓÔ Ì¤ÚÔ˜

ÙÔ˘ Induction Seminar ·Ó·Ï‡ÂÈ ‚·ÛÈÎ¤˜ ·Ú-

¯¤˜ ÙÔ˘ ÔÚÁ·ÓÈÛÌÔ‡ ÛÙÔ˘˜ ÙÔÌÂ›˜ ∞ÓıÚÒÈ-

ÓÔ˘ ¢˘Ó·ÌÈÎÔ‡, ∂Ù·ÈÚÈÎ‹˜ ∫Ô˘ÏÙÔ‡Ú·˜,

√ÚÁ·ÓˆÙÈÎ‹˜ ¢ÔÌ‹˜, ™˘ÌÌfiÚÊˆÛË˜ Î·È

∫ÈÓ‰‡ÓÔ˘. ∆· ı¤Ì·Ù· ·˘Ù¿ Î·Ï‡ÙÔÓÙ·È

CCiittiibbaannkk  IInndduuccttiioonn  SSeemmiinnaarr

Opening 
Day

Banking
Today

Citibank
World

Products &
Customers
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·fi ÂÛˆÙÂÚÈÎÔ‡˜ ÂÈÛËÁËÙ¤˜, ÔÈ ÔÔ›ÔÈ ·Ú¤-

¯Ô˘Ó Â›ÛË˜ ËÁ¤˜ ÂÚ·ÈÙ¤Úˆ ÂÓËÌ¤ÚˆÛË˜,

ÂÈÏ‡Ô˘Ó Ù˘¯fiÓ ·ÔÚ›Â˜ Î·È ‚ÔËıÔ‡Ó ÙÔ˘˜

ÓÂÔÂÈÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜ Ó· ÂÓÙ·¯ıÔ‡Ó ÛÙËÓ Ú·Á-

Ì·ÙÈÎfiÙËÙ· ÙÔ˘ Ó¤Ô˘ ÙÔ˘˜ ÂÚÁÔ‰fiÙË. øÛÙfi-

ÛÔ, Ë ÌÂÁ·Ï‡ÙÂÚË ·Í›· ¤ÁÎÂÈÙ·È ÛÙÔ ÛÙfi¯Ô

ÙˆÓ ÂÈÛËÁËÙÒÓ Ó· ‚ÔËı‹ÛÔ˘Ó ÙÔ˘˜ Ó¤Ô˘˜ Û˘-

Ó·‰¤ÏÊÔ˘˜ Ó· ·ÔÎÙ‹ÛÔ˘Ó ÌÈ· ÚÂ·ÏÈÛÙÈÎ‹

·ÓÙ›ÏË„Ë ÙÔ˘ ÔÚÁ·ÓÈÛÌÔ‡, Ó· Î·Ù·ÓÔ‹ÛÔ˘Ó

ÙÈ˜ ··ÈÙ‹ÛÂÈ˜ ÙÔ˘, ·ÏÏ¿ Î·È Ó· ÁÓˆÚ›ÛÔ˘Ó

ÙÈ˜ ÌÔÓ·‰ÈÎ¤˜ È‰ÈfiÙËÙÂ˜, ÙÔ Ì¤ÁÂıÔ˜ Î·È Ù·

ÏÂÔÓÂÎÙ‹Ì·Ù¿ ÙÔ˘. ªÂ ÙËÓ ÚÔ‚ÔÏ‹ ÂÙ·ÈÚÈ-

ÎÒÓ ÊÈÏÌ ÔÈ Ó¤ÔÈ Û˘Ó¿‰ÂÏÊÔÈ ÁÓˆÚ›˙Ô˘Ó ÙËÓ

ÈÛÙÔÚ›· ÙˆÓ 200 ÂÙÒÓ ÙË˜ Citigroup Ô˘

Û˘Ó‰¤ÂÙ·È ÌÂ ÌÈ· ÛÂÈÚ¿ ·fi ÁÂÁÔÓfiÙ·-ÎÏÂÈ-

‰È¿ ÛÙËÓ ÈÛÙÔÚ›· ÙË˜ ·ÁÎfiÛÌÈ·˜ ÔÈÎÔÓÔ-

Ì›·˜. OÈ Ó¤ÔÈ Û˘Ó¿‰ÂÏÊÔÈ ÍÂÎÈÓÔ‡Ó ÙËÓ Î·-

ÚÈ¤Ú· ÙÔ˘˜ ÌÂ ¤ÓÙÔÓÔ ÙÔ ·›ÛıËÌ· ÙÔ˘ Â·Á-

ÁÂÏÌ·ÙÈÛÌÔ‡, ÙË˜ Â˘ı‡ÓË˜ Î·È ÙÔ˘ ÂÓıÔ˘-

ÛÈ·ÛÌÔ‡, ·Ó·ÁÓˆÚ›˙ÔÓÙ·˜ ÙËÓ ·Ú·Î·Ù·-

ı‹ÎË ÂÓfi˜ ·ÁÎfiÛÌÈÔ˘ ¯ÚËÌ·ÙÔÈÛÙˆÙÈÎÔ‡

ÔÚÁ·ÓÈÛÌÔ‡ fiˆ˜ Ë Citigroup. ŒÙÛÈ Û˘-

ÓÙ¿ÛÛÔÓÙ·È ÌÂ ÙÈ˜ ∫ÔÈÓ¤˜ ∂˘ı‡ÓÂ˜ Ô˘ ·Ó·-

ÁÓˆÚ›˙Ô˘ÌÂ fiÏÔÈ Ì·˜ ·¤Ó·ÓÙÈ ÛÙÔÓ ¶ÂÏ¿ÙË

Ì·˜, ÛÙÔ ™˘Ó¿‰ÂÏÊÔ Î·È ÛÙÔÓ √ÚÁ·ÓÈÛÌfi

Ì·˜ Î·È ̆ ÈÔıÂÙÔ‡Ó ÙËÓ Î·ÈÓÔÙÔÌ›·, ÙÔ ¿ıÔ˜

Î·È ÙËÓ ÚˆÙÔ‚Ô˘Ï›· ˆ˜ ÎÈÓËÙ‹ÚÈÔ˘˜ ÌÔ-

¯ÏÔ‡˜ ÙË˜ ˙ˆ‹˜ ÙÔ˘˜ ÛÙË Citibank. 

¶¶ÚÚÔÔ˚̊fifiÓÓÙÙ··  ÎÎ··ÈÈ  ¶¶ÂÂÏÏ¿¿ÙÙÂÂ˜̃  ((PPrroodduuccttss  aanndd

CCuussttoommeerrss)):: ∆Ô ÙÚ›ÙÔ Ì¤ÚÔ˜ ÙÔ˘ Induction

Seminar ·Â˘ı‡ÓÂÙ·È ÛÂ fiÏÔ˘˜ ÙÔ˘˜ ÓÂÔÂÈ-

ÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜, Â›ÙÂ ·˘ÙÔ› ·Ó‹ÎÔ˘Ó ÛÙËÓ ÚÒ-

ÙË ÁÚ·ÌÌ‹, Â›ÙÂ ÛÙÈ˜ ˘ÔÛÙËÚÈÎÙÈÎ¤˜ ˘ËÚÂ-

Û›Â˜. ¶ÈÛÙÂ‡Ô˘ÌÂ fiÙÈ fiÏÔÈ Ì·˜ ÔÊÂ›ÏÔ˘ÌÂ Ó·

¤¯Ô˘ÌÂ Â·ÚÎ‹ ÁÓÒÛË ÁÈ· Ù· ÚÔ˚fiÓÙ· Ì·˜

Î·È Ò˜ ÂÍ˘ËÚÂÙÔ‡Ó ÙÈ˜ ·Ó¿ÁÎÂ˜ ÙˆÓ ÂÏ·-

ÙÒÓ Ì·˜. ª¤Û· ·fi ·˘Ù‹ ÙË ‰È·‰ÈÎ·Û›· ÂÓÈ-

Û¯‡ÂÙ·È Ë ÂÌÈÛÙÔÛ‡ÓË Ì·˜ ÛÂ ·˘Ù¿ Î·È Ù·˘-

Ùfi¯ÚÔÓ· Ë ÈÎ·ÓfiÙËÙ¿ Ì·˜ Ó· Ù· ÂÎÚÔÛˆ‹-

ÛÔ˘ÌÂ Â¿ÍÈ·. √È ÓÂÔÂÈÛÂÚ¯fiÌÂÓÔÈ ¤¯Ô˘Ó ÙËÓ

Â˘Î·ÈÚ›· Ó· ÁÓˆÚ›ÛÔ˘Ó ÙÔ ‰›ÎÙ˘Ô Î·Ù·ÛÙË-

Ì¿ÙˆÓ Ì·˜, Ù· ÂÓ·ÏÏ·ÎÙÈÎ¿ ‰›ÎÙ˘· ÚÔÛ¤ÁÁÈ-

ÛË˜ ÙˆÓ ÂÏ·ÙÒÓ, ·ÏÏ¿ Î·È ÙÈ˜ ÚˆÙÔÔÚÈ·-

Î¤˜ Ï·ÙÊfiÚÌÂ˜ ÂÍ˘ËÚ¤ÙËÛË˜ ÂÏ·ÙÒÓ

(Citiphone Î·È on line banking). ∂›Ó·È ÙÔ Â-

ÚÈÛÛfiÙÂÚÔ ‰È·‰Ú·ÛÙÈÎfi Ì¤ÚÔ˜, Î·ıÒ˜ ÔÈ Û˘-

Ó¿‰ÂÏÊÔÈ ‰Ô˘ÏÂ‡Ô˘Ó ÛÂ ÔÌ¿‰Â˜, ÂÎÙÂÏÔ‡Ó

·ÚÔ˘ÛÈ¿ÛÂÈ˜ Î·È Û˘ÌÌÂÙ¤¯Ô˘Ó ÛÂ ·È¯Ó›‰È·

ÚfiÏˆÓ Î·È ¿ÏÏÂ˜ ·ÛÎ‹ÛÂÈ˜, ÒÛÙÂ Ó· ÂÈÙÂ˘-

¯ıÂ› ÙÔ Ì¤ÁÈÛÙÔ Ì·ıËÛÈ·Îfi ·ÔÙ¤ÏÂÛÌ·. 

∏ ‰È¿ÚÎÂÈ· ÙÔ˘ Induction Seminar Â›Ó·È ÌÂ-

Á¿ÏË ÛÂ Û‡ÁÎÚÈÛË ÌÂ ¿ÏÏ· ÂÓ‰ÔÂÈ¯ÂÈÚËÛÈ·-

Î¿ ÛÂÌÈÓ¿ÚÈ· Î·È ÙÔ ÂÚÈÂ¯fiÌÂÓfi ÙÔ˘ ··ÈÙË-

ÙÈÎfi. ¶ÚÔÎÂÈÌ¤ÓÔ˘ Ó· ÂÓÈÛ¯‡ÛÔ˘ÌÂ Î·È ÙÔÓ

„˘¯·ÁˆÁÈÎfi ÙÔ˘ ¯·Ú·ÎÙ‹Ú·, ÒÛÙÂ Ó· ÌËÓ

ÎÔ˘Ú¿˙ÂÈ ÙÔ˘˜ Û˘ÌÌÂÙ¤¯ÔÓÙÂ˜, ÙÔ Ï·ÈÛÈÒ-

Û·ÌÂ ÌÂ ‰Ú·ÛÙËÚÈfiÙËÙÂ˜: ÍÂÎÈÓÒÓÙ·˜ ÌÂ ·È-

¯Ó›‰È· ÁÓˆÚÈÌÈÒÓ Î·È ‰ËÌÈÔ˘ÚÁ›·˜ ÔÌ¿‰ˆÓ

Î·È ÎÏÂ›ÓÔÓÙ·˜ ÙÔ ÛÂÌÈÓ¿ÚÈÔ ÌÂ ¤Ó· ÌÂÁ¿ÏÔ,

ÔÌ·‰ÈÎfi ·È¯Ó›‰È ÁÓÒÛÂˆÓ fiÔ˘ ÔÈ ÓÈÎËÙ¤˜

ÎÂÚ‰›˙Ô˘Ó ‚Ú·‚Â›·. ∆Ô Induction Seminar

Â›Ó·È Î¿ÙÈ ·Ú·¿Óˆ ·fi ÌÈ· ·Ï‹ ÂÎ·›-

‰Â˘ÛË: ∞ÔÙÂÏÂ› ÙÔ Â›ÛËÌÔ Î·ÏˆÛfiÚÈÛÌ·

ÙˆÓ Ó¤ˆÓ Û˘Ó·‰¤ÏÊˆÓ ÛÙÔÓ ÔÚÁ·ÓÈÛÌfi.

ŒÓ· Â›ÛË˜ ÛËÌ·ÓÙÈÎfi ¯·Ú·ÎÙËÚÈÛÙÈÎfi ÙÔ˘

ÛÂÌÈÓ·Ú›Ô˘ Â›Ó·È Ë ‰˘Ó·ÙfiÙËÙ· Ô˘ ·Ú¤¯ÂÈ

ÛÙÔ˘˜ ÓÂÔÂÈÛÂÚ¯fiÌÂÓÔ˘˜ Ó· ·ÔÎÙ‹ÛÔ˘Ó ÙÔ

‰ÈÎfi ÙÔ˘˜ Î‡ÎÏÔ ÁÓˆÚÈÌÈÒÓ (networking)

ÂÓÙfi˜ Î·È ÂÎÙfi˜ ÙË˜ ÙÚ¿Â˙·˜. ¡· ¤ÚıÔ˘Ó ÛÂ

Â·Ê‹ Î·È Ó· Û˘ÓÂÚÁ·ÛÙÔ‡Ó ÌÂ ÛÙÂÏ¤¯Ë

fiÏˆÓ ÙˆÓ ‚·ıÌ›‰ˆÓ Î·È ÌÂ Û˘Ó·‰¤ÏÊÔ˘˜

·fi Î¿ıÂ ¯ÒÚÔ. √È Û˘ÌÌÂÙ¤¯ÔÓÙÂ˜ ·Ú·ÎÈ-

ÓÔ‡ÓÙ·È Ó· ÌÔÈÚ·ÛÙÔ‡Ó ÙÈ˜ ·fi„ÂÈ˜ ÙÔ˘˜ Î·È

Ì¤Û· ÛÙËÓ Ù¿ÍË Â›Ó·È ¤ÓÙÔÓË Ë ·ÓÙ·ÏÏ·Á‹

ÂÌÂÈÚÈÒÓ ·fi ÙË Citibank Î·È ·fi ¿ÏÏÔ˘˜
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ÙÚ·Â˙ÈÎÔ‡˜ ÔÚÁ·ÓÈÛÌÔ‡˜. ŒÙÛÈ Ë ‰È·‰ÈÎ·-

Û›· ÙË˜ Ì¿ıËÛË˜ ÂÓÈÛ¯‡ÂÙ·È Ì¤Û· ·fi ÚÔ-

ÛˆÈÎ¿ ·Ú·‰Â›ÁÌ·Ù· Î·È ‚ÈÒÌ·Ù·. √È ‰È-

Â˘ı˘ÓÙ¤˜ ÚÔ˚fiÓÙˆÓ, ‰ÈÎÙ‡Ô˘ Î·È ÂÓ·ÏÏ·-

ÎÙÈÎÒÓ ‰ÈÎÙ‡ˆÓ, Ë ¢ÈÂ˘ı‡ÓÙÚÈ· Î·È Ù· ÛÙÂ-

Ï¤¯Ë ∞ÓıÚÒÈÓÔ˘ ¢˘Ó·ÌÈÎÔ‡ Û˘ÁÎ·Ù·Ï¤ÁÔ-

ÓÙ·È ÛÙÔ˘˜ ÂÈÛËÁËÙ¤˜, ·ÏÏ¿ Û˘¯Ó‹ Â›Ó·È Î·È

Ë ·ÚÔ˘Û›· ÙÔ˘ °ÂÓÈÎÔ‡ ¢ÈÂ˘ı˘ÓÙ‹ ÙË˜

Citibank, Ô ÔÔ›Ô˜ ÂÌÏ¤ÎÂÈ ÛÂ ÂÓ‰È·Ê¤ÚÔ˘-

ÛÂ˜ Û˘˙ËÙ‹ÛÂÈ˜ ÙÔ˘˜ Ó¤Ô˘˜ Û˘Ó·‰¤ÏÊÔ˘˜.

∞ÚÎÂÙ¤˜ ÊÔÚ¤˜ ‰Â ¤¯ÂÈ Ï¿‚ÂÈ Ì¤ÚÔ˜ Î·È Ô °Â-

ÓÈÎfi˜ °Ú·ÌÌ·Ù¤·˜ ÙË˜ ∂∂∆, Ô ÔÔ›Ô˜ ÌÂ ÌÈ·

Û˘ÓÔÙÈÎ‹ ·ÚÔ˘Û›·ÛË ‰›ÓÂÈ ÙËÓ ÂÈÎfiÓ· Î·È

ÙÔ ÚfiÏÔ ÙÔ˘ ÙÚ·Â˙ÈÎÔ‡ ÔÚÁ·ÓÈÛÌÔ‡ ÛÙË

Û‡Á¯ÚÔÓË ÔÈÎÔÓÔÌ›·. 

™·ÊÒ˜ Ë ‰ÈÂÍ·ÁˆÁ‹ ÂÓfi˜ Ù¤ÙÔÈÔ˘ Ì·ÎÚÔ-

¯ÚfiÓÈÔ˘ ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜ ‰ÂÓ Â›Ó·È Â‡ÎÔÏË,

Î·ıÒ˜ ··ÈÙÂ› ÙË ‰¤ÛÌÂ˘ÛË ·ÓıÚÒÈÓˆÓ fi-

ÚˆÓ (ÂÎ·È‰Â˘ÙÒÓ Î·È Û˘ÌÌÂÙÂ¯fiÓÙˆÓ) ÁÈ·

Ì·ÎÚ‡ ̄ ÚÔÓÈÎfi ‰È¿ÛÙËÌ·, ‹ ·ÎfiÌË ÏfiÁˆ ÙË˜

‰‡ÛÎÔÏË˜ ÔÚÁ¿ÓˆÛË˜ Î·È Û˘ÓÙÔÓÈÛÌÔ‡ ÙÔ˘.

∂›ÛË˜ Û›ÁÔ˘Ú· ·˘Ù¿ Ô˘ ‰È‰¿ÛÎÔÓÙ·È ÔÈ Ó¤-

ÔÈ Û˘Ó¿‰ÂÏÊÔÈ ‰ÂÓ ı· Ù· ¯ÚËÛÈÌÔÔÈ‹ÛÔ˘Ó

«ÙË ¢Â˘Ù¤Ú· ÛÙÔ ÁÚ·ÊÂ›Ô», ¿Ú· Â›Ó·È ‰˘ÛÎÔ-

ÏfiÙÂÚÔ ÁÈ· ÂÌ¿˜ ÙÔ˘˜ ˘Â‡ı˘ÓÔ˘˜ ÂÎ·›‰Â˘-

ÛË˜ Ó· ·Ô‰Â›ÍÔ˘ÌÂ ÙËÓ ·Í›· ÂÓfi˜ Ù¤ÙÔÈÔ˘

ÚÔÁÚ¿ÌÌ·ÙÔ˜ ÛÂ Û¯¤ÛË ÌÂ ¤Ó· ÙÂ¯ÓÈÎfi ‹

ÚÔ˚ÔÓÙÈÎfi ÛÂÌÈÓ¿ÚÈÔ. øÛÙfiÛÔ, Ù· ˘„ËÏ¿

Â›Â‰· Â·ÁÁÂÏÌ·ÙÈÛÌÔ‡, Ë ·ÊÔÛ›ˆÛË ÛÂ

¤Ó·Ó ÔÚÁ·ÓÈÛÌfi Î·È Ë ˘ÂÚËÊ¿ÓÂÈ· ÙÔ˘ Ó·

Â›Ó·È Î·ÓÂ›˜ Ì¤ÚÔ˜ ÙÔ˘, ·ÔÙÂÏÔ‡Ó ÙÔ ıÂÙÈÎfi

ÊÔÚÙ›Ô Ô˘ ÌÂÙ·Ê¤ÚÂÙ·È ÛÙÔ˘˜ Û˘Ó·‰¤Ï-

ÊÔ˘˜ Ô˘ ·Ú·ÎÔÏÔ˘ıÔ‡Ó ÙÔ Induction

Seminar Î·È Â›Ó·È ÎÔÈÓÒ˜ ·Ô‰ÂÎÙfi fiÙÈ Ù·

ÛÙÔÈ¯Â›· ·˘Ù¿ Â›Ó·È ÂÍ·ÈÚÂÙÈÎ¿ ÔÏ‡ÙÈÌ·. 
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